
HISTORIA DE LA DERMATOLOGÍA EN COLOMBIA

429

CAPÍTULO XI

Homenaje a la Industria Farmacéutica

Historia de los Laboratorios Colaboradores





HISTORIA DE LA DERMATOLOGÍA EN COLOMBIA

431

HOMENAJE A LA INDUSTRIA FARMACÉUTICA
HISTORIA DE LOS LABORATORIOS COLABORADORES

CÉSAR IVÁN VARELA HERNÁNDEZ

Invité a todos los laboratorios farmacéuticos y distribuidores que pro-
ducen o comercializan medicamentos o productos dermocosméticos en
el país, para participar como colaboradores en esta obra. De muchos
nunca obtuve respuesta, otros ofrecieron excusas válidas y lamentaron
no poder participar.

Presento el resumen de la historia de las casas farmacéuticas que acep-
taron mi invitación como colaboradores de Platino, Oro y Plata. Para
ellos mi gratitud y en el nombre de la dermatología colombiana.

Categoría PLATINO

Laboratorios Bussié S.A.
Galderma Colombia
Jessner Pharmaceutical International S.A.- Jessderma

Categoría Oro

Schering Colombiana S.A.
Productos Roche S.A.

Categoría Plata

Laboratorios Novaderma S.A., Novartis de Colombia S.A., Laborato-
rios Stiefel Colombia S.A., Procaps, Gynopharm S.A., Johnson &
Johnson de Colombia S.A., y Dermacare S.A
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COLABORADORES PLATINO

Laboratorios Bussié S.A.    PLATINO

LABORATORIOS BUSSIÉ fue fundado por el doctor Policarpo
Bustillo Sierra, barranquillero, quien en 1946 obtuvo los títulos de Doc-
tor en Farmacia y Bioquímica, así como el de Químico Farmacéutico en
la Universidad Nacional. Fue profesor de Higiene en la misma universi-
dad y de Farmacia Industrial y Farmacología en la Universidad del Atlán-
tico. Desde temprana edad se vinculó a la industria farmacéutica como
vendedor, visitador médico, gerente de ventas y de propaganda en dife-
rentes entidades.

En 1956 el doctor Bustillo compró la droguería San Carlos, en la
calle 22 N Nº 16 A 45 en Bogotá y desde allí inició el despacho de
fórmulas magistrales, pero dado el carácter comercial de la droguería,
en 1961 fue necesario constituirse en Bussié Instituto Quimioterápico
Ltda., que obtuvo licencia del Ministerio de Salud en septiembre 12 de
1967. En 1968, con su esposa Cecilia Cabrera, fundaron Laboratorios
Recipe Ltda., (Droga Comunal) en Bogotá y se constituyó en proveedor
del Instituto de Seguros Sociales, donde la farmacia magistral fue bási-
ca. Rápidamente extendió su acción a diversas regiones del país. En
1977, crearon la sociedad Policarpo Bustillo Sierra Instituto Quimio-
terápico Ltda., que coexistió exitosamente con Recipe Ltda. La salida al
mercado de nuevos productos farmacéuticos con gran acogida entre la
comunidad le permitieron un gran impulso a estas entidades, que las
llevó a su fusión en Laboratorios Bussié Ltda., y posteriormente en La-
boratorios Bussie S.A. El doctor Bustillo falleció en ejercicio de la pre-
sidencia de la sociedad en 2001 y fue sustituido por la doctora Martha
Bustillo hasta 2003, cuando se nombró gerente general al doctor Eduar-
do Espinosa.

Laboratorios Bussie S.A., ha logrado gracias al esfuerzo permanente
de sus directivos y demás funcionarios, a la búsqueda de la excelencia
en la calidad de sus productos y en el servicio al cliente, y a la rectitud en
las negociaciones, ocupar un lugar de preferencia como destacado labo-
ratorio nacional.
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Galderma Colombia      PLATINO

Douglas Owen fundó en 1961 en Dallas (Texas) el laboratorio de
dermocosmética Owen Laboratorios, en cuanto Alexander y Conners se
asociaron para vender colirios oftalmológicos con el nombre de Alcon.
En 1972, Owen se integró a Alcon convirtiéndose en su departamento
de dermatología y en 1997, Nestlé compró a Alcon con el objetivo de
hacerlo líder mundial en oftalmología.

En 1979 en Sophia-Antipolis (Francia), L’Oreal creó el Centro Inter-
nacional de Investigación en Dermatología (CIRD) con énfasis en estu-
dios de fisiología de la piel. En 1981, Nestlé y L’Oreal se asociaron en
partes iguales y crearon GALDERMA: “galénica” (formulación de los
medicamentos) y “derma” (piel), con el propósito de liderar en el mundo
la investigación, desarrollo y comercialización de productos
dermatológicos. Fundó la primera filial en Francia en 1982, en cuanto el
CIRD creó el departamento de biología celular, abandonando los estu-
dios fisiológicos para dar paso al descubrimiento de nuevos medica-
mentos. Se inició al programa de investigación en retinoides que en 1984,
dio como resultado la molécula CD 271, el adapalene, principio activo
de Differin®. Alcon comercializó en América Latina los productos de
Galderma hasta 1995 cuando se fundaron las primeras filiales. La expe-
riencia de Galderma incluye medicamentos para el manejo de acné, alte-
raciones del pigmento, onicomicosis, rosácea, dermatitis atópica, alope-
cia, dermatitis seborreica y psoriasis, entre otros.

GALDERMA esta dividido en tres zonas geográficas: Euromeaa (Eu-
ropa, Mediano Oriente, África y Australia), Norte América e
InterContinental (Latinoamérica y Asia). Tiene más de 3000 empleados
y 33 filiales en los cinco continentes. Ha construido con los dermatólo-
gos relaciones durables, fundamentadas en la confianza y el servicio,
orientadas hacia opciones terapéuticas innovadoras, eficaces y seguras,
para responder de la mejor forma a sus necesidades, con el objetivo del
bienestar del ser humano, en los marcos de la ética y la excelencia.
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Jessner Pharmaceutical International S.A.- Jessderma
PLATINO

Con el nuevo milenio, nació en Bogotá JESSNER PHARMA-
CEUTICAL INTERNATIONAL S.A., como respuesta a la necesidad
de ofrecer a los profesionales de la dermatología, una línea de productos
de alta calidad, de avanzada terapéutica, con precios accesibles a todos
los pacientes, generando empleo y mejora en la calidad de vida de mu-
chos colombianos.

En el año 2004, sumó a su portafolio de productos especializados los
de la línea denominada JESSDERMA, que rápidamente fue reconocida
por el cuerpo médico como la una de las mejores alternativas en formu-
lación, en la que se destacan en el campo de los protectores solares:
Sunless T® que contiene una asociación de pantallas y filtros de última
generación como Tinosorb M y Tinosorb S, que permiten una protec-
ción óptima; en los hidratantes: Rutine® que con su útil tamaño de 450
ml y sus excelentes componentes lo convierten en una moderna y eficaz
alternativa para toda la familia. Cuenta además con Folix® para el trata-
miento de la alopecia androgénica masculina, que rápidamente se ha
convirtió en el segundo finasteride más formulado en Colombia, entre
otros.

Jessner Pharmaceutical International S.A-Jessderma, desarrolla
en la actualidad nuevos productos que con los existentes, sumado a la
búsqueda permanente de la excelencia en la calidad y el servicio, tiene
por objetivo ubicarlo como uno de los laboratorios farmacéuticos espe-
cializados en dermatología más competitivos del mercado colombiano.
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COLABORADORES ORO

Schering Colombiana S.A.     ORO

En 1851, Ernst Friedrich Schering, boticario alemán, compró la farmacia
Gruene Apotheke (farmacia verde) en Berlín, y dio comienzo a la historia de
Schering, que en 1871 se registró como sociedad anónima. En 1889 el funda-
dor falleció. En 1876 se fundó Schering Glatz en Nueva York y en 1890 el
laboratorio lanzó Piperazin®, su primera marca.

En 1930 Química Schering Colombiana (QSC) llegó a Barranquilla con
una planta para la distribución de medicamentos hormonales, antirreumáticos,
para la vía renal y desinfectantes, que se trasladó en 1935 a Bogotá con 10
empleados. En 1938 Schering contaba con 30 filiales y 20 fábricas en el mun-
do pero como consecuencia de la segunda guerra mundial, sufrió la expropia-
ción en varios países y el veto de sus marcas. En Colombia en 1947, el Banco
de la República vendió la empresa QSC a Droguerías Aliadas con lo que per-
dió además del nombre, las patentes, la producción y el mercado, pero en 1950,
la visita de un delegado berlinés permitió traer de nuevo los productos. En la
década de 1990 el mercado latinoamericano se concentró en la producción y
exportación desde Argentina, Brasil, México y Colombia. QSC pasó de expor-
tar 168 mil unidades en 1992, a más de 5 millones en 1999 y cambió la razón
social por SCHERING COLOMBIANA S.A. (SC). En 2001, Schering
estructuró cuatro Unidades Estratégicas de Negocios: Dermatología, Salud Fe-
menina, Terapéuticos Especializados, Diagnóstica y una Unidad Estratégica
de Servicio e inauguró la Planta Andina, que caracteriza a la filial como un
centro regional de acondicionamiento, empaque y distribución de medicamen-
tos. En 2004, Schering Colombiana S.A. recibió del Instituto de Normas Téc-
nicas la certificación de su Sistema Integrado de Gestión, en las normas ISO-
9001, ISO-1401, y OHSAS-18001.
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Productos Roche S.A. “Roche, una tradición siempre joven”
ORO

ROCHE llegó a Colombia hacia 1940, pero su mercadeo se inició a finales
de 1945, al firmarse el contrato con el señor Werner Marchand, primer agente
autorizado del país. Las actividades de distribución y de servicio científico de
Roche Colombia se iniciaron en el sector histórico de Bogotá. Las políticas
gubernamentales lo llevaron a proyectar el proceso de sus medicamentos en el
país y a dejar en segundo plano las importaciones desde Estados Unidos y
Suiza. En 1957 se construyó la fábrica de Productos Roche S.A., en Fontibón,
y la producción estuvo dirigida por los esposos Walh, que eran químicos sui-
zos. El 20 de mayo de 1958 produjo el primer lote de comprimidos de Redoxón®
de 500 mg  Cuando expiró el contrato con el señor Marchand, éste pasó a ser
miembro de la junta directiva de la compañía. En 1965 la empresa se trasladó
a su actual sede, donde empezó su constante evolución, caracterizada por la
calidad e investigación científica, siendo líderes en psicofármacos y antibióticos.
En 1982 el grupo Roche lanzó Roaccutan®, medicamento que ya cuenta con
23 años de investigación y con el que actualmente se tratan más de 12’000.000
de pacientes en el orbe, consolidándose como uno de los productos más impor-
tantes para curar el acné. El lanzamiento en Colombia ocurrió en 1989.

Productos Roche S.A., utiliza como estrategia de desarrollo el espíritu de
excelencia en el servicio y el dar valor a sus colaboradores. En 2004 obtuvo el
octavo lugar como mejor empresa para trabajar en Colombia y primera en el
sector farmacéutico, y en 2005 el premio como una de las 100 mejores empre-
sas para trabajar en Latinoamérica, lo que demuestra la acertada dirección
estratégica y el excelente ambiente laboral.
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COLABORADORES  PLATA

Laboratorios Novaderma S. A.     PLATA

LABORATORIOS NOVADERMA S. A. se fundó por iniciativa de un grupo de
profesionales colombianos, algunos de ellos procedentes de los sectores farmacéuticos
nacional y multinacional. Se constituyó en sociedad anónima en febrero de 1999, con
domicilio principal en Bogotá D. C. Novaderma es una compañía farmacéutica nacio-
nal, dedicada al desarrollo, fabricación, distribución y comercialización de productos
dermocosméticos y de medicamentos de uso dermatológico.

Gloria Sánchez de Corredor (f) ocupó con excelencia la gerencia hasta su falleci-
miento en 2004, sucedida por Giovanny Martinelly. Novaderma ofrece entre sus líneas
de productos, protectores solares, hidratantes, despigmentantes, queratolíticos, champúes
medicados, limpiadores cutáneos y fórmulas magistrales, entre otros. En el futuro in-
mediato, Novaderma extenderá su presencia a otros campos de la terapéutica
dermatológica. El afán continuo por garantizar y mejorar la calidad de sus productos le
mereció a Novaderma la certificación internacional de la norma ISO 9001-2000.

Novartis de Colombia S.A.     PLATA

NOVARTIS  es una compañía farmacéutica con sede en Basilea, Suiza. Producto
de la fusión de los laboratorios Ciba-Geigy y Sandoz en el año 1996. Estos laboratorios
nacieron en el siglo XVII y XVIII respectivamente, con esfuerzos de empresarios y
científicos para el desarrollo de colorantes y sustancias químicas, que en el comienzo
del siglo XX comenzaron la investigación, desarrollo y producción de medicamentos
para uso humano. Al principio la comercialización en Colombia se realizó por empre-
sas importadoras y entre las décadas de 1950 y 1960 se establecieron oficinas de las
casas matrices.

En dermatología, Novartis ha logrado importantes desarrollos farmacológicos, en-
tre los que se encuentran la terbinafina (Lamisil®), una alilamina para el tratamiento de
infecciones por hongos y el pimecrolimus (Elidel®), un inmunomodulador tópico de-
rivado de los macrólidos de la ascomicina para el tratamiento de las enfermedades
inflamatorias de la piel. La síntesis de Lamisil® se logró en 1980 y luego de la investi-
gación clínica se aprobó su comercialización en 1991. La investigación de Elidel®
empezó en la década de 1980, demostró su actividad farmacológica en 1993 y fue
aprobado en 2001. Estas moléculas las desarrolló en el Instituto de Investigación Novartis
en Viena, el equipo liderado por el Profesor Anton Stütz, que recibió en 2004 el premio
Erwin Schrödinger de la Academia Austriaca de Ciencias para reconocer la investiga-
ción y el desarrollo de medicamentos altamente efectivos.
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Laboratorios Stiefel Colombia S.A.    PLATA

STIEFEL es el laboratorio multinacional independiente más grande del mundo.
Cuenta con más de 35 subsidiarias propias y su red de distribución alcanza más de 100
países. “La pasión por la dermatología la llevamos dentro de la piel” fueron siempre las
palabras de sus fundadores, la familia Stiefel. En 1900, el laboratorio se trasladó de
Europa para Estados Unidos, se estableció en New Jersey y más recientemente en
Coral Gables, Florida.

En Colombia, durante la primera etapa de la compañía (15 años), la dirección de la
empresa estuvo bajo la responsabilidad del señor Carlos Arteaga y más recientemente
(2005) del señor Edgar Mohs. La empresa siempre ha sido reconocida por la calidad de
los productos desarrollados y puestos en manos de los dermatólogos para beneficio de
la salud de la población colombiana. Entre sus productos más recientes se destacan,
Indoxyl® primera y única combinación de peróxido de benzoílo más clindamicina en
un solo tubo listo para ser usado en el tratamiento del acné; Stiprox® primera y única
ciclopirox-olamina para el tratamiento de la dermatitis seborreica. Cuenta también con
línea de protectores solares: Spectraban; para el tratamiento de las verrugas: Duoplant
y Duofilm; línea de hidratantes y humectantes, así como jabones coadyuvantes del
tratamiento del acné.

Procaps     PLATA
 
PROCAPS, es una organización farmacéutica, con sede en Barranquilla. Trabaja

desde 1977 con dedicación por la salud de los seres humanos e ingresó al mercado
colombiano como pionera en la fabricación de la forma farmacéutica más novedosa
conocida hasta entonces en nuestro país: La Cápsula Blanda de Gelatina (CBG).
Desarrolló el primer producto propio de marca en CBG y lo comercializó con el nom-
bre de Dolofén®.

Más adelante y gracias a su exitosa gestión comercial, a la ejecución de la más
avanzada tecnología, a los altos estándares de calidad alcanzados y a la inmensa varie-
dad de soluciones farmacéuticas desarrolladas, PROCAPS incursionó en el mercado
internacional a través de varios países como Estados Unidos, Canadá, Brasil e Inglate-
rra. Logró así el acceso a la comunidad andina y buena parte del continente africano,
además de producir medicamentos en cápsula blanda de gelatina para varios laborato-
rios en el país y para otros de origen europeo y estadounidense. Exporta 90% de su
producción y cubre las necesidades del mercado mundial mediante alianzas estratégi-
cas. Estableció plantas productoras en Venezuela y Brasil desde donde satisface los
requerimientos del mercado latino americano. En 2005, Ludwing Samer es el respon-
sable de la gerencia de mercadeo de esta importante empresa orgullosamente colom-
biana.
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Gynopharm S.A.   PLATA

Gynopharm S.A. nació de la alianza estratégica, entre Laboratorios Procaps de
Colombia y Laboratorios Recalcine S.A. de Chile, como el “laboratorio exclusivo para
el especialista que trata a la mujer”, con medicamentos para reemplazo hormonal,
anticonceptivos y para manejo de la fertilidad y la osteoporosis. En el marco de la
filosofía del servicio innova con programas de acercamiento del cuerpo médico a los
pacientes mediante: filtros para el descubrimiento temprano de osteoporosis, conferen-
cias en universidades y empresas sobre temas de interés para las usuarias. Los produc-
tos están presentes en la mayoría de los países latinoamericanos.

En su proceso de expansión Gynopharm incursionó con éxito y reconocimiento en
el mercado dermatológico con su línea Dermatech y sus productos Tretinex®
(isotretinoína), Apeplus® (finestaride), Bellex® (terbinafina) y Egogyn® (vitamina
E). Gynopharm con sus productos y servicios contribuye a mejorar la calidad de vida
de los pacientes dermatológicos y de la mujer colombiana.

Johnson & Johnson de Colombia S.A.   PLATA

La historia de JOHNSON & JOHNSON en Colombia se remonta a los comienzos
del siglo XX, cuando las principales casas importadoras trajeron los primeros produc-
tos para el cuidado del bebé, talco y aceite Johnson’s , cuya demanda llevó en 1949 a
otorgar una concesión a los Laboratorios Cofarma de Barranquilla para su fabricación.
Ocho años después, abrió dos compañías: Equipos Suramericanos y Johnson
Interamericana, para importar, comercializar y supervisar la producción nacional. El 5
de diciembre de 1962 se constituyó legalmente Johnson & Johnson en Barranquilla.
En 1968 trasladó sus oficinas y construyó la fábrica en el barrio San Nicolás en Cali,
para en 1977 inaugurar su gran planta, Johnson & Johnson Consumo, a 3 km de la
ciudad en el sector de Acopi, Yumbo. Consolidó su presencia con tres unidades: en el
sector consumo con Johnson & Johnson de Colombia S.A., en el profesional con
Johnson & Johnson Medical y con Janssen Farmacéutica S.A., en el farmacéutico.

Colombia cuenta con esta empresa humana, dedicada al bienestar de la sociedad y
al cuidado de la salud, con sus líneas de productos para el cuidado del bebé represen-
tados en Johnson’s Baby; productos para el cuidado de la salud de la mujer y la familia
con marcas como Stayfree, Carefree, Ob, KY, Johnson´s Reach; y productos para el
cuidado de la piel con sus marcas Clean&Clear, Neutrogena y RoC, y por ello la Mi-
sión de Johnson & Johnson de Colombia es: “Queremos que cada consumidor en
Colombia utilice alguno de nuestros productos o servicios para el cuidado de la salud
todos los días, porque confían en nosotros a lo largo de todas las etapas de su vida.
Queremos hacer la diferencia en la vida de nuestros consumidores y estar orgullosos de
ello, brindándoles productos y servicios superiores”.



VARELA HERNÁNDEZ CI

440

DERMACARE S.A.   PLATA

DERMACARE S.A. es una empresa colombiana, constituida en marzo de 1996
por un grupo de personas con amplia experiencia en el desarrollo, mercadeo y ventas
de productos dermatológicos. Inició como Farmacia Magistral con tres empleados y en
noviembre del mismo año lanzó al mercado cuatro productos que cubren las principa-
les áreas dermatológicas: protección solar, higiene corporal, cuidado capilar y humec-
tación, consolidándose rápidamente y convirtiendo su protector solar DARKSUN en
el líder del mercado.

Dermacare tiene veinticinco productos que se agrupan en 12 líneas: hidratantes y
emolientes, protectores solares, renovadores cutáneos y despigmentantes, champúes
medicados, corticoide y antimicóticos, protectores cutáneos, limpiadores, corticoides
tópicos, protector labial, antipruriginoso, repelente de insectos y antiparasitario.
Dermacare distribuye sus productos en Colombia y los exporta a Panamá y Perú, y
desarrolla las estrategias necesarias para mantener la calidad acorde con las necesida-
des de los dermatólogos y de la comunidad.
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